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  مدل  سوالات بيزينس 

 ارزش پيشنهادي  ع:موضو

  
  ؟داريد  مزيتي  ، چه از رقيب بايد محصول شما را بخرد نه  دليلي  چه  بنا به  ي مشتر .1

  

  
  ؟كني  مي   رو حل  مشتري  وم مشكلكد  .2

  

  
  ؟ كني  ايجاد مي  مشتري  رو براي  وم لذت يا آسايش كد  .3

  

  
  ؟شما چيه  رقباي  پيشنهادي ارزش هاي  .4

  

  
  ؟ دهند  نمي مشتريان ارايه  به  پيشنهادي ارزش هاي  شما چه رقباي  .5

  
  

  ؟ رقبايتان ندادند  كنيد كه  مي ارايه  مشتري  به  ارزشي  چه .6

  
  

  ؟ داند  ارزش مي  رومشتري  پيشنهادي  ارزش هاي  آيا اين .7
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  ؟بشه  شما ارايه  به  مزيتي  داشتيد چه  بوديد دوست  مشتري  اگر شما جاي  .8
  
  

  ؟مشتريان يسكان است ي  همه  شما براي آيا ارزش پيشنهادي  .9

  
  

  ؟دهيد چيست  مي ارايه  كه  ارزشي مهمترين   .10

  
  

  ات پياده كني ؟  در بيزينس رو چطور ميتوني  اين است از ارزش ها راحتي  يكي   .11

  

  ؟ات پياده كني در بيزينس  رو چطوري  اين  ، زمان و قيمتريسكه  از ارزش ها كاهش  يكي .12

  

  ؟ات پياده كني  در بيزينس ميتوني  رو چطوري  اين است از ارزش ها كيفيت  يكي .13
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